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Customer Insights POC mit ORBIS: Fiihren Sie zwei Datenquellen zusammen und erzielen Sie lhre
ersten Erfolge auf dem Weg zum Golden Record

In lhrer bestehenden Umgebung (trial oder f T
produktiv) integrieren Wir gemeinsam m|t MICROSOFT DYNAMICS 365 CUSTOMER INSIGHTS

Ihnen zwei unterschiedliche Datenquellen TRANSAKTIONSDATEN o

(verfiigbar in OneDrive als xIsx oder im Einkiufe im Geschaft, E-Shop e e onale
Dataverse) in Ihre Customer Insights Umge- 5, o
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und durch eine erste Segmentierung, um N o @ F Customer Insights Datalske)

350

erste Insights zu generieren.
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: 360° Kundenprofilen &
K Kundensegmenten in Echtzeit
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Paketinhalt: Gesamtpaketpreis
1. Projektaufbau und Systemzugang’ 7.943,25 €2 (exkl. USt)
2. Upload der Daten’
3. Konfiguration' "Must Have Paket 4.908,75 € (exkl. USt)
4. Analyse/Gewinnung von Insights'/2
5. Uberfiihrung in ein Ongoing Concept? ?Optionale Buchungsmoglichkeiten ~ 3.034,50 € (exkl. USt)
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